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Currently Active Projects as of June, 2017 

Currently Active Projects as of June, 2017

Total Project
Units Value Units Value % Units Value % Units Value % Units Value %

(MB.) (MB.) (MB.) (MB.) (MB.)

1 Baan Pha Piyarom Lake Grande (P13) 144 736 92 474 64% 89 458 62% 52 262 36% 3 16 2%

2 Baan Pha Piyarom Niva (P14) 295 754 239 590 78% 227 556 74% 56 164 22% 12 34 5%

*3 Baan Pha Piyarom Tendro (P15) 422 979 3 10 1% 2 6 1% 419 969 99% 1 4 0%

4 Baan Pha Greenery Pinklao-Sai 5 466 1,713 378 1,326 77% 371 1,291 75% 88 387 23% 7 35 2%

5 Baan Pha Greenery Pakkret-Ratchapreak 128 701 26 120 17% 25 113 16% 102 581 83% 1 7 1%

*6 Baan Pha Townee Pinklao-Sai 5 (P1) 328 888 3 8 1% 0 0 0% 325 880 99% 3 8 1%

7 NC Royal Pinklao 61 882 50 715 81% 47 667 76% 11 167 19% 3 48 5%

8 NC on Green Charm 109 1,018 24 231 23% 16 158 16% 85 787 77% 8 73 7%

9 Natureza North Pattaya (P1) 406 635 381 571 90% 374 557 88% 25 64 10% 7 14 2%

10 Natureza North Pattaya (P2) 406 716 197 299 42% 182 274 38% 209 417 58% 15 25 3%

11 Dimant Condominium 77 185 32 70 38% 30 65 35% 45 115 62% 2 5 3%

2,842    9,207    1,425   4,414   48% 1,363   4,145   45% 1,417   4,793    52% 62   269   3%

         * New Projects 2017

    Total 

Project 
Sales Transferred Inventory Backlog
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Sales Breakdown As of Jun, 2016 

Project Type 

Price 

Location 

Sub urban 3,474 MB. 

Up country 940 MB. 

Low Rise 3,474 MB. 

High Rise    940 MB. 

> THB 5 million 946 MB. 

< THB 5 million 3,468 MB. 
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Total Project
Units Value Units Value % Units Value %

(MB.) (MB.) (MB.)

1 Baan Pha Piyarom Lake Grande (P13) 144 736 52 262 36% 3 16 2%

2 Baan Pha Piyarom Niva (P14) 295 754 56 164 22% 12 34 5%

*3 Baan Pha Piyarom Tendro (P15) 422 979 419 969 99% 1 4 0%

4 Baan Pha Greenery Pinklao-Sai 5 466 1,713 88 387 23% 7 35 2%

5 Baan Pha Greenery Pakkret-Ratchapreak 128 701 102 581 83% 1 7 1%

*6 Baan Pha Townee Pinklao-Sai 5 (P1) 328 888 325 880 99% 3 8 1%

7 NC Royal Pinklao 61 882 11 167 19% 3 48 5%

8 NC on Green Charm 109 1,018 85 787 77% 8 73 7%

9 Natureza North Pattaya (P1) 406 635 25 64 10% 7 14 2%

10 Natureza North Pattaya (P2) 406 716 209 417 58% 15 25 3%

11 Dimant Condominium 77 185 45 115 62% 2 5 3%

2,842    9,207    1,417   4,793    52% 62   269   3%

         * New Projects 2017

    Total 

Project 
Inventory Backlog

Inventory & Backlog as of June, 2017 
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Units (MB.) Units (MB.) Units (MB.)
> THB 5 million 170                 1,900 11 121 96 954

< THB 5 million 1,783             5,771 27 104 1,042 3,243

Condomium 889                 1,536 24 44 279 596

Total 2,842             9,207 62 269 1,417 4,793

Inventory
Project 

Project Backlog

Inventory & Backlog as of June , 2017 
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NC Smart Home 
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Financial Performance  

1H/2017 
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(MB.) 

Sales 
(MB.) 

Low rise 85% 

High rise 15% 

-16% 

-7% 
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(MB.) 

Revenue 

-10% 

(MB.) 

Low rise 82% 

High rise 18% 
-2% 
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Revenue Breakdown by Business Type 

Single 
Houses, 

58%
Duplexes, 

7%

Town 
Houses, 

17%

Condo-
minium, 

18%

1H/2017 1H/2016 

Single 
Houses, 

28%

Duplexes, 
16%

Town 
Houses, 

22%

Condo-
minium, 

34%
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Pre Built, 
79%

By Order, 
20%

Semi Pre 
Built, 1%

Revenue Breakdown by Purchase Preference 

1H/2017 1H/2016 

Pre Built, 
86%

By Order, 
12%

Semi Pre 
Built, 3%
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Outlook 2H/2017 
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โครงการ 
รถไฟฟ้าสายสีเขียว 

- ความคืบหน้าโครงการ (ณ วันที่ 16 ส.ค. 60)  ประมาณ 39.07% 
- คาดแล้วเสร็จ พร้อมเปิดให้บริการปี 2563  
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โครงการทางพเิศษศรีรชั 
วงแหวนรอบนอกตะวันตก 

- เปิดอย่างเป็นทางการ 20 ส.ค. 2559 
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โครงการรถไฟความเรว็สูงสาย 
กรุงเทพฯ-เชียงใหม,่ กรุงเทพฯ-พทัยา-ระยอง 

- เร่ิมก่อสร้างปลาย ปี 2561 
- ก าหนดแล้วเสร็จ ปี 2566 

- เร่ิมก่อสร้างเฟสแรกก่อน 
(กรุงเทพฯ-พิษณุโลก) 

- อยู่ระหว่างการศึกษา
โครงการเพื่อเซ็นต์สัญญา
ต่อไป 
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ภาพรวมตลาดของโซนตะวันออก  ปี 2017  
1. แผนพัฒนาสนามบินอู่ตะเภา เป็น 1 ในแผนพัฒนาระเบียงเศรษฐกิจภาคตะวันออก จากทั้งหมด 48 โครงการ ซึ่งโครงการพัฒนา
ส่วนใหญ่จะเป็นการพัฒนาโครงสร้างพื้นฐาน เช่น ถนน, รถไฟ, ท่าเรือ และสนามบิน ซึ่งสนามบินอู่ตะเภาจะใกล้กบัท่าเรือจุก
เสม็ด (หรือที่คุ้นหูคือ เป็นท่าเรือที่เรือหลวงจักรีนฤเบศรได้จอดประจ าอยู่นั่นเอง) ซึ่งอยู่ในแผนพัฒนาเช่นกัน   

แบ่งระยะการพัฒนาเป็น 3 ระยะ โดยเน้นการปรับวิธีบริหารจัดการระหว่างอาคารผู้โดยสาร
หลังใหม่ กับอาคารผู้โดยสารเดิม ให้รองรับผู้โดยสารได้มากขึ้น โดย 
ระยะสั้น     : รองรับผู้โดยสารได ้5 ล้านคน 
ระยะกลาง : เพิ่มการรองรับเป็น 15 ล้านคน 
ระยะยาว    : มองไว้เผื่อถึง 60 ล้านคน ทั้งยังกันพื้นที่ไว้ส าหรับสร้างทางวิ่งเส้นที่ 2 ใน
อนาคตตามแผนพัฒนามีการแบ่งระยะ ออกเป็น 3 ระยะ (ตามตารางด้านบน) ดังน้ี 
ระยะที่ 1 (ปี 2558 – 2560) 
เป็นการเพิ่มศักยภาพการรองรับผู้โดยสารเป็น 3 ล้านคน/ปี  
• ก่อสร้างขยายทางหลวงหมายเลข 331 ตอนแยกทางหลวงหมายเลข 36 (พนมสารคาม) – 
บรรจบทางหลวงหมายเลข 3 (อ.สัตหีบ) ขยายจาก 2 ช่องจราจร เป็น 4 ช่องจราจร 
• ก่อสร้างทางหลวงพิเศษ (Moterway) ระหว่างเมืองสายพัทยา – มาบตาพุด 
• ปรับถนนทางเข้า – ออกหลักในฝั่งตะวันตกของท่าอากาศยานให้สอดคล้องกับการ
บริการเชิงพาณิชย์ของท่าอากาศยาน 
ระยะที่ 2 (ปี 2561 – 2563) 
เพื่อรองรับผู้โดยสารเป็น 5 ล้านคน/ปี โดยการเพิ่มการด าเนินการเชิงพาณิชย์ ในฝั่งตะวันตก
ให้มากขึ้น โดยยึดหลัก One Airport Two Mission ในการบริหารจัดการ
พื้นที่การให้บริการเชิงพาณิชย์และความมั่นคง ภายใต้การดูแลของกองทัพเรือ 
ระยะที่ 3 (ปี 2563 เป็นต้นไป) 
การศึกษาการพัฒนาโครงสร้างพื้นฐาน พื้นที่ Landside และ Airside รวมถึงสิ่ง
อ านวยความสะดวกในการพัฒนาขีดความสามารถของท่าอากาศยานอู่ตะเภา ให้รองรับการ
เติบโตของกิจการการบินในอนาคต 
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ภาพรวมตลาดของโซนตะวันออก  ปี 2017  
2.  รถไฟความเร็วสูงกรุงเทพฯ-ระยอง เพ่ิมศักยภาพท่องเที่ยวโซนตะวันออก ดึงกลุ่มนักลงทุนให้เข้ามาเพ่ือยกระดับเศรษฐกิจใน      
      พื้นที่  ท าให้การมีการกระจายพ้ืนที่ในการท าโครงการที่อยู่อาศัย ในปี 2017 พื้นที่ จอมเทียน  และบางเสร่  มีโครงการ บ้านพัก     
       ตากอากาศ,โครงการคอนโดเพื่อการลงทุนเพิ่มขึ้นถึง  10 โครงการ 

สถานีพัทยาห่างจาก
โครงการ 4 ก.ม. 

• สถานีรถไฟความเร็วสูงทั้ง 6 แห่ง ได้แก่ 
ลาดกระบัง ฉะเชิงเทรา ชลบุรี ศรีราชา พัทยา 
และระยอง 
• ที่ต้ังของสถานีมีความสอดคล้องกับข้อก าหนด
ด้านผังเมืองและแนวคิดในการพัฒนา
อสังหาริมทรัพย์ ที่สอดคล้องกับระบบขนส่ง
มวลชน (Transit Oriented 

Development: TOD) 
• มีทางเข้า-ออกสถานีที่เชื่อมต่อระหว่างย่าน
สถานีกับถนนโดยรอบ พร้อมทั้งจัดให้มีพื้นที่
จอดรับส่งผู้ใช้บริการเพื่อให้สามารถเปลี่ยน
ถ่ายรูปแบบการขนส่ง (INTER-MODAL 
PLANNING) ไปยังระบบขนส่งอื่นๆ เช่น 
Airport Link รถไฟความเร็วสูงสายแก่งคอย-
ฉะเชิงเทรา ระบบขนส่งมวลชนทางรางขนาดเบา 
(Monorail) ของเมืองพัทยา 
• สถาปัตยกรรมภายในอาคารบ่งบอก
เอกลักษณ์ของท้องถิ่น มีความทนทานต่อสภาพ
อากาศ พร้อมสิ่งอ านวยความสะดวกส าหรับ
ผู้สูงอายุ ผู้พิการ และเด็ก ตามมาตรฐานสากล 
(Universal Design) รวมถึงพื้นท่ีส าหรับ
จ าหน่ายสินค้าผลิตภัณฑ์ของชุมชน เพื่อส่งเสริม
การสร้างอาชีพและกระจายรายได้สู่ท้องถ่ิน 
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ภาพรวมตลาดของโซนตะวันออก  ปี 2017  
3.  รถไฟความเร็วสูงกรุงเทพฯ-ระยอง เพ่ิมศักยภาพท่องเที่ยวโซนตะวันออก ดึงกลุ่มนักลงทุนให้เข้ามาเพ่ือยกระดับเศรษฐกิจใน      
      พื้นที่  ท าให้การมีการกระจายพ้ืนที่ในการท าโครงการที่อยู่อาศัย ในปี 2017 พื้นที่ จอมเทียน  และบางเสร่  มีโครงการ บ้านพัก     
       ตากอากาศ,โครงการคอนโดเพื่อการลงทุนเพิ่มขึ้นถึง  10 โครงการ 

สถานีพัทยาหา่งจาก
โครงการ 4 ก.ม. 

3.  การเติบโตของกลุ่มธุรกจิ ท่องเที่ยว ท าให้มี กลุ่มแรงงานในภาคอุตสาหกรรมการท่องเที่ยวมากกว่าร้อยละ 90 ของแรงงาน  
     อุตสาหกรรมในพัทยา จากโรงแรม,บังกะโล,ห้างสรรพสินค้า ,สถานที่ท่องเทียว และ บาร์ ซึ่งเป็นกลุ่มที่ มีรายได้ 20,000 –  
     30,000 บาท/เดือน ซ่ึงเพ่ิมมากขึ้นกว่าปี 2559 ถึง 8% 
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Q & A 
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